
入站营销先驱 HubSpot 利用领英企业推广快讯寻找优质潜在用户，在领英首页动态汇总中
提供及时、相关的内容，覆盖市场营销人员。 此举收效明显，HubSpot 在推广期间通过领英开
发的合格潜在用户，超过其他任何收费的潜在用户开发平台。

领英企业推广快讯是 HubSpot 最成功的潜在客户开发活动，所

获潜在客户品质远超其他付费媒体平台。

● 根据不同内容，定向覆盖最相关的目标客户

● 在职业环境中推广 HubSpot 最优秀的产品和服务

● 加强了潜在客户开发项目，获得了潜在客户的联系信息

● 获得了即时反馈，了解哪些内容带来最多互动

收获成效

HubSpot 的企业推广快讯活动

领英为 HubSpot 提供恰当的职业环境， 帮助 HubSpot 联系营

销人员并与他们建立关系。 企业推广快讯将 HubSpot 的相关内

容与免费内容一同出现在领英会员的首页动态汇总中，在电脑、

移动设备以及平板设备上，跨设备向特定目标人群推送曝光度高

的信息。

相比其他平台的潜在客户开发活动，领英平台从目标客户群中发

掘的潜在客户多出 400%

400%

推广活动中，领英企业推广快讯是收获最大的收费潜在客户开

发工具之一

收获最大

利用领英首页动态汇总中的企业推
广快讯开发优质潜在用户

HubSpot 案例分析

HubSpot希望通过有针对性地提供业界领先的电子书、网

络讲座、实用指南等，与中小企业营销人员互动，并实现提

高访问量、吸引潜在客户的最终目标。

解决方案

CHALLENGE

HubSpot



HubSpot 利用企业推广快讯，在领英将最佳优惠、内容与免费内容一同提供给营销专业人士，从而发掘合格的潜在客户。

推广活动截图

请访问 cn.marketing.linkedin.com ，了解领英企业推广快讯如何助您提高业绩。

“领英企业推广快讯在目标职场人群与我们的推广内容之间建立了完美联系。企业推广快讯

不仅仅是开发潜在客户，而为我们带来 B2B 目标市场中的优质潜在客户，而且获取每个潜

在客户的成本合理。”

Mike Volpe

HubSpot营销总监


