
汇丰银行利用企业推广快讯与全球目标客户建立连接

汇丰银行 (HSBC) 案例分析

收获成效

汇丰银行是世界上最大的银行及金融服务机构,总部位于伦

敦。 自 1865 年以来，汇丰一直秉承着帮助客户开拓商机，

助力企业发展，促进经济增长的宗旨。这一愿景指引着汇丰

“商系环球”网站。该网站提供有前瞻性的专业内容、报告

及工具，专门为跨国经营或希望走向国际的企业提供动力和

资讯。

“使用企业推广快讯，我们可以定向推送内容，提高内容曝光

度，不仅能让我们的客户，还能让更多商业目标客户看到这些

内容。”Rendle 解释说。 “通过企业推广快讯，我们可以选

择在特定时间或就特定话题推送最相关的内容，然后在领英首

页动态汇总中重点向感兴趣的目标人群推送。 我们可以测试

不同版本并逐渐优化。”

汇丰在领英开展营销，开发并确立一套用来锁定商业目标人群

的内容策略。“我们开发内容策略时，可以通过推送重要文

章、报告或话题并观察客户的反应，从而评估客户的需求，”

Rendle 强调。“我们的使命是更加以客户为中心，而领英为

我们提供的洞察，对我们实现这个使命极其重要。”

汇丰利用企业推广快讯:

• 为汇丰“商系环球”网站的内容带来了 40000 次互动

• 免费企业快讯的展示次数提高了 1500%，社交媒体互动次

  数增加了 900%

• 创造了长期价值，为汇丰在领英的公司主页吸引了超过  

  3750 名新关注者

• 超过 50 个行业的人士看到汇丰发布的内容并有互动

• 互动的会员中有担任 CEO、副总裁、运营总监等高职

汇丰的目标是与重要的商业目标客户建立伙伴关系。“我们面

临的挑战是我们希望被看作战略伙伴，而不仅仅是贸易伙

伴，”汇丰商业银行、全球银行及市场部全球营销总监 

Amanda Rendle 说道。“我们需要找到创新的方法与目标客

户互动，他们工作繁忙，渴望找到有助于增长业务的洞察。”

领英目标客户的质量以及领英的职业环境，使得企业推广快讯

自然而然就成为了汇丰选择的解决方案，帮助汇丰提升知名

度，在目标客户中打造思想领袖的形象。

挑战

汇丰利用企业推广快讯的地域定向功能，根据各个市场的相

关数据使用个性化的信息，推广汇丰新的贸易预测工具。

解决方案



推广活动截图

请访问 cn.marketing.linkedin.com ，了解领英企业推广快讯如何助您提高业绩。

“在汇丰，我们希望树立起思想领袖的形象，与重要的商业目标客户互动并启发他们。 在这一方面，领英企业推广
快讯大有帮助，让我们能够向有影响力的职场人士及时推送企业快讯，激发讨论与互动。”

Amanda Rendle

汇丰商业银行、全球银行及市场部全球营销总监


